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SECRETARIA DA QIENCIA, TECNOLOGIA E EDUCACAO SUPERIOR - SECITECE
FUNDACAO NUCLEO DE TECNOLOGIA INDUSTRIAL DO CEARA — NUTEC
PARQUE TECNOLOGICO DA NUTEC — NUTEC PARTEC

SELECAO DE EMPRESAS PRETENDENTES A PARTICIPAR DO PROCESSO DE
INCUBACAO DO PARQUE TECNOLOGICO DA NUTEC

EDITAL N° 004/2013

OBJETO: INCUBACAO PELA NUTEC PARTEC DE EMPRESAS DE BASE TECNOLOGICA E DE
SETORES TRADICIONAIS — RESIDENTES E NAO-RESIDENTES.

A FUNDACAO NUCLEO DE TECNOLOGIA INDUSTRIAL DO CEARA - NUTEC, entidade com
personalidade de Direito Publico, vinculada a SECRETARIA DA CIENCIA, TECNOLOGIA E
EDUCA(;AO SUPERIOR - SECITECE, através do presente Edital, com fundamento na Lei n°
8.666/93, suas alteracBes posteriores e legislagdo correlata, torna publico para conhecimento de
pessoas fisicas e/ou juridicas a abertura de inscricdo para a selegdo de empreendimentos de base
tecnoldgica e de setores tradicionais — residentes e ndo-residentes para ingresso no Programa de
Incubagdo da NUTEC PARTEC, sito a Rua Prof.: Rémulo Proenca, s/n — Campus Universitario do
Pici, em Fortaleza — Ceara, a partir da publicacdo deste Edital, em regime de fluxo continuo,
dependendo da disponibilidade de vagas.

Para melhor conhecer suas estruturas fisicas e operacionais, e obter mais informacdes, estamos
abertos a visitacdo. Os contatos poderdo ser realizados junto a Coordenac¢do da NUTEC PARTEC,
pelo fone (85) 3101.2444 ou junto a Central de Atendimento ao Cliente - CAC, pelos fones (85)
3101.2445/2446/2447 — horario comercial ou através do e-mail: partec@nutec.ce.gov.br ou ainda
no endereco citado no texto.

Fortaleza, 17 de Junho de 2013.

LINDBERG LIMA GONCALVES
Presidente
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EDITAL DE SELECAO DE EMPRESAS PRETENDENTES A PARTICIPAR DO PROCESSO
DE INCUBACAO DO PARQUE TECNOLOGICO DA NUTEC

EDITAL N° 004/2013

1 OBJETIVO

O objetivo do presente Edital € a selecdo de novas empresas de base tecnoldgica e de setores
tradicionais, residentes e nédo-residentes no Parque Tecnolégico da Nutec (NUTEC PARTEC) que
disponham de projetos que viabilizem solucBes econémicas e sociais e investimentos planejados
para o desenvolvimento de seus produtos e/ou processos e/ou servi¢os, criando um espaco onde a
empresa e a Fundacao Nucleo de Tecnologia Industrial do Ceara - Nutec possam gerar sinergia em
suas acgdes e promovam um ciclo de fomento a inovagfes e a empreendimentos sustentaveis.

2 AREAS DE INCUBACAO

A NUTEC PARTEC, levando em consideracdo as oportunidades de mercado, aceita incubar
atividades prioritarias nas areas estratégicas de desenvolvimento do Estado do Ceara, quais sejam:
metal-mecanica, materiais, construgdo civil, rochas de revestimentos, produtos e processos
ceramicos, energia, eletroeletrénica, instrumentacdo, tecnologia da informacdo e comunicacéo,
guimica basica, meio ambiente, farmacos e fitoterapicos, domissanitarios, cosméticos, téxtil,
alimentos, seguranca veicular, certificacdo e agronegocios. As areas diferentes das relacionadas
serdo estudadas a parte.

3 PROPONENTES ELEGIVEIS

Os empreendedores e empresas interessados em participar do processo seletivo deverdo se
enquadrar em uma das seguintes categorias de empresas:

a) nova empresa constituida por pessoa fisica: oportunidade ao pesquisador/profissional que tenha
projeto (produto/servigco/produto e servigo) e que deseja criar a sua propria empresa;

b) divisdo de desenvolvimento com base de constituicdo gerada por outra empresa ja constituida:
empresa ja constituida que deseja instalar na NUTEC PARTEC um corpo técnico para
desenvolvimento de novos produtos de base tecnolégica;

c) Empresa de Base Tecnologica (EBT) ou de setores tradicionais, constituida através de pessoa
juridica: empresa ou grupo empresarial que deseja criar uma nova empresa em busca de maior apoio
técnico, e gerencial, e/ou integracdo com outras empresas.

3.1 Empresas de Base Tecnolégica (EBT)

S&o consideradas Empresas de Base Tecnoldgica - EBT, para efeito deste Edital, as seguintes:

a) empresa que se proponha a desenvolver e industrializar produtos ou processos inéditos;

b) empresa que se proponha a desenvolver produtos ou processos ainda nado industrializados no
mercado nacional;

c) empresa gque se proponha a desenvolver servigos tecnolégicos inexistentes no mercado local,

d) empresa que se proponha a utilizar, de forma intensiva, matéria-prima regional;

e) empresa que se proponha a utilizar residuos industriais, agricolas e extrativos.

3.2 Processo de selecéo

Neste processo de selegdo, o interessado podera ser pessoa fisica ou juridica. No caso de pessoa
fisica uma vez aceito seu projeto para incubar-se, tera até 45 (quarenta e cinco) dias para constituir
sua empresa.

4 INFRA-ESTRUTURA DE INCUBACAO

A infra-estrutura da Nutec oferecida as empresas residentes corresponde ao espaco fisico de
galpdes/salas com é&rea de até 50 m2 (cinquenta metros quadrados), sendo cobrada taxa de
ocupacdo do espaco de acordo com a metragem, dotados com energia elétrica, pontos para
instalacdo de ar condicionado e computador; sala de informatica; biblioteca; auditério; sala de
reunides; estacionamento préprio e vigilancia.

5 SERVICOS DISPONIBILIZADOS PARA AS INCUBADAS RESIDENTES

5.1 Servicos de apoio técnico sem dnus:

Os servicos de apoio técnico sdo 0s seguintes: consultorias de acompanhamento técnico de
execucado do projeto de incubacdo nas areas de atuacdo da Nutec conforme disponibilizados no seu



endereco eletrbnico, realizadas por técnicos da Nutec; assessoria na identificacdo de centros de
pesquisa, pesquisadores e tecnologias que possam contribuir para o desenvolvimento e inovagéo
dos produtos/servicos; apoio na identificacdo e articulacdo para a participacdo de feiras e eventos,
missGes e visitas técnicas; informaces sobre oportunidades de negdcios e investidores,
treinamento/aperfeicoamento de empresarios conforme parcerias.

5.2 Servicos de apoio administrativo sem 6nus:

Os servigcos de apoio administrativo sdo os seguintes: acompanhamento e orientacdo na atualizacao
do plano de negdcios e planos de acdo da incubada; orientacdo para busca de anterioridade na base
de patentes junto ao Instituto Nacional da Propriedade Industrial - INPI; orientacdo na elaboracao,
submisséo e orientacdo a gestao de projetos junto a 6rgdos de fomento; servicos de manutencao das
instalagOes elétrica e hidro-sanitaria.

5.3 Servigcos complementares com 6nus

Os servicos complementares sdo 0s seguintes: organizacdo de seminarios, eventos de negocio e
cursos de orientacdo empresarial atendidas as possibilidades administrativas da NUTEC PARTEC,;
servicos de consultoria e/ou assessoria especializada; despesas com fotocdpias, encadernagoes,
energia elétrica.

6 SERVICOS DISPONIBILIZADOS PARA AS INCUBADAS NAO-RESIDENTES

6.1 Servicos de apoio técnico sem énus:

Os servicos de apoio técnico sdo 0s seguintes: consultorias de acompanhamento técnico de
execucdo do projeto de incubacao nas areas de atuagcdo da Nutec; assessoria na identificacdo de
centros de pesquisa, pesquisadores e tecnologias que possam contribuir para o desenvolvimento e
inovacao dos produtos/servicos; apoio na identificacdo e articulacdo para a participacdo de feiras e
eventos, missfes e visitas técnicas; informacfes sobre oportunidades de negécios e investidores,
treinamento/aperfeicoamento de empresarios conforme parcerias.

6.2 Servicos de apoio administrativo sem 6nus:

Os servigcos de apoio administrativo sdo os seguintes: acompanhamento e orientacdo na atualizacao
do plano de negécios e planos de acdo da incubada; orientacdo para busca de anterioridade na base
de patentes junto ao Instituto Nacional da Propriedade Industrial - INPI; orientagdo na elaboracao,
submisséo e a gestéo de projetos junto a érgaos de fomento.

6.3 Servicos complementares com 6nus:

Os servicos complementares sdo 0s seguintes: organizacdo de seminarios, eventos de negdcio e
cursos de orientacdo empresarial atendidas as possibilidades administrativas da NUTEC PARTEC,;
servicos de consultoria e/ou assessoria especializada; despesas com fotocépias e encadernacoes.

7 PERIODO DE INCUBACAO

A permanéncia das empresas no ambiente de incubagdo esté previsto para o prazo de 24 (vinte e
guatro) meses, contados da data de sua assinatura do contrato, podendo ser prorrogado, mediante
manifestacao justificada da empresa incubada até no maximo 01 (um) més antes de se encerrar o
contrato, ndo ultrapassando, com esta prorrogagéo, ao limite maximo de 36 (trinta e seis) meses,
salvo por interesse da Administragcdo, em casos excepcionais ou mesmo em existéncia de vagas,
cabendo também a aprovagédo da Presidéncia da Nutec.

8 FASES DE INCUBACAO

O periodo de incubagdo sera subdividido em 04 (quatro) fases, descrita em meses, conforme
cronograma apresentado:

Fase | — Implantagdo: corresponde ao periodo necessario para que o empreendimento se instale na
NUTEC PARTEC ou passe a receber, desta, a assessoria/consultoria para a implementacdo do
processo de incubacao;

Fase Il — Desenvolvimento: correspondendo ao periodo de que o empreendimento necessita para
firmar-se técnica e financeiramente; desenvolvimento do protétipo (produto/processo ou servico);
Fase Il — Consolidacéo: correspondendo ao periodo em que o empreendimento jA comeca a ter

condicdes de iniciar o processo de transferéncia para suas proprias instalacfes; inicia o processo de
comercializacdo de seus produtos;

Fase IV — Desincubacdo: correspondendo ao periodo em que o empreendimento, mesmo nao
passando para suas proprias instalacfes, ja estd em condicdes de se auto financiar e de ser
graduada;



Apbs a Fase IV a empresa entra em processo de emancipacao, que corresponde ao periodo em que
o empreendimento, ja graduado e fora da incubadora e na sua nova sede, poderd receber
assessoria/consultoria administrativa e técnica da NUTEC PARTEC.

9 PRAZOS

9.1 Periodo de incubacéo

O periodo de incubacéo de cada empresa € de 2 (dois) anos, assim distribuidos:

Fase | — Implantacdo: até 3 (trés) meses;

Fase Il — Desenvolvimento: até 12 (doze) meses apoés a Fase |;

Fase Ill — Consolidacdo: até 6 (seis) meses apos a Fase l;

Fase IV — Desincubacéo: até 3 (trés) meses apos a Fase lll.

9.2 Término do prazo da Fase IV

Terminado o prazo da Fase IV e havendo vaga na NUTEC PARTEC, o Presidente da Nutec podera
autorizar a permanéncia da empresa que apresentar pedido com essa finalidade, por até mais 12
(doze) meses, devendo a mesma passar a arcar com todos 0s custos (comum e especifico) a preco
de mercado.

10 DEFINICOES

A Nutec para efeito deste Edital de Sele¢do convenciona as seguintes definicbes:

a) Empresas Incubadas — S&o empresas de base tecnoldgica ou de setores tradicionais constituidas
ou em fase de constituicdo, que recebem apoio técnico e gerencial da incubadora NUTEC PARTEC,
instaladas (residentes) ou ndo (ndo-residentes) no espaco fisico da incubadora;

b) Empresas Graduadas — Sao empresas beneficiarias do processo de incubacdo que ja
completaram seu periodo de incubacéo junto & incubadora NUTEC PARTEC e estdo em atividade
comercial através dos produtos e/ou processos desenvolvidos no sistema de incubacao;

c) Empresas Associadas — Sao empresas ja graduadas, originarias do processo de incubacgdo da
NUTEC PARTEC, ou empresas que mantém vinculo com a Nutec mediante instrumentos juridicos
especificos, e que buscam, mediante utilizacdo das tecnologias disponibilizadas pela Nutec, o
desenvolvimento de produtos/processos e 0 aprimoramento de suas acdes de gestdo empresarial e
tecnoldgica;

d) Empresas de Base Tecnoldgica - EBT — empreendimento que fundamenta sua atividade produtiva
no desenvolvimento de novos produtos, processos ou servigos, baseado na aplicacdo sisteméatica de
conhecimentos cientificos e utilizagdo de técnicas avancadas ou pioneiras;

e) Empresas de Setor Tradicional - EST — empreendimentos comprometidos com a absorcdo e o
desenvolvimento de inovagdes tecnoldgicas, ligados aos setores tradicionais, cujo conhecimento € de
dominio publico que atendam a geracdo de emprego, renda e melhoria das condi¢cbes de vida da
comunidade;

f) Incubacdo Residente — forma de incubac&o envolvendo todos os requisitos do respectivo processo,
inclusive a utilizacdo do espaco fisico da incubadora, situagdo em que as beneficiarias seréo
denominadas empresas incubadas residentes;

g) Incubacdo Nao-Residente, a distancia — forma de incubacdo envolvendo todos os requisitos do
respectivo processo com excec¢do apenas da utilizagdo do espago fisico da incubadora, situacdo em
que as beneficiarias serdo denominadas empresas incubadas nado-residentes ou empresa incubada a
distancia.

11 DIVULGACAO
A publicacédo do presente Edital de Sele¢do no Diario Oficial do Estado do Ceara — D.O.E., condi¢édo
indispensavel para sua eficacia, sera providenciada pela Nutec.

12 PERIODO DE INSCRICAO, AVALIACAO E VAGAS

Por tratar-se de processo de sele¢do continuo, as inscricbes e avaliagdes de projetos empresariais
candidatos acontecerao durante todo o periodo de 15 (quinze) de janeiro a 15 (quinze) de dezembro
de cada ano, de segunda a sexta-feira no horario comercial. Para empresas nao-residentes, o
numero de vagas é ILIMITADO, enquanto que para empresas residentes, o nimero de vagas sera de
acordo com a disponibilidade de modulos.

13 INSCRICOES
O candidato devera examinar todas as informacdes e exigéncias contidas deste Edital. A falha no
fornecimento de todas as informacdes exigidas, bem como a apresentacdo de proposta que nao



atenda substancialmente aos requisitos, sera de responsabilidade do candidato e podera resultar na
rejeicdo de sua proposta.

13.1 Documentos

A proposta a ser apresentada pelo candidato devera conter os seguintes documentos: apresentacao
de Proposta de Incubacdo, plano de negoécios, cartas de anuéncia de pesquisadores e/ou
organizacdes (caso se faca necessério), copias do RG, coépias do CPF e curriculum vitae dos
dirigentes. O envelope com a proposta devera descrever a seguinte identificacao:

Incubadora NUTEC PARTEC - Parque Tecnolégico da Nutec, Rua Professor Rémulo Proenca, s/n,
Campus do Universitario do Pici,

CEP. 60451-970 - Fortaleza — Ceara

PROPOSTA PARA INCUBACAO DE EMPRESA

NUTEC PARTEC

Edital N° 004/2013

NOME DO PROJETO DE INCUBACAO

NOME DA EMPRESA CANDIDATA

Obs: A documentacgédo necessaria para procedimento de incubagéo esta prevista no Anexo Il deste Edital.
13.2 Forma de apresentacao

O candidato devera apresentar todos documentos de sua proposta em 03 (trés) vias, escritas e
assinadas, e mais 01 (uma) cépia gravada em CD, de igual teor de sua proposta. Todas as paginas
da proposta assinadas deverdo ser rubricadas pelo(s) signatario(s) da mesma e as folhas
devidamente numeradas.

13.3 Entrega da proposta

Todas os documentos da proposta para incubacdo para o processo de inscricdo a selecdo devem
ser entregues na Central de Atendimento ao Cliente - CAC a partir do dia 15 de JANEIRO a 15 de
DEZEMBRO de cada ano. Os documentos citados no subitem 13.1 desse edital, serdo conferidos no
ato do recebimento, sendo em seguida colocados em envelope e lacrados pelo candidato. Somente
serdo recebidas as inscrigées pela CAC as propostas que contiverem todos documentos solicitados
do subitem 13.1, ocasido em que devera ser paga a taxa de inscricdo no valor nominal de 50%
(cinquenta por cento) do valor do salario minimo vigente.

14 PROCESSO SELETIVO

As propostas serdo abertas pela Coordenacdo da NUTEC PARTEC, que podera a seu critério
determinar dia e hora para abertura na presenca (opcional) dos representantes das empresas
candidatas.

14.1 Fases do processo seletivo

O processo seletivo € composto das seguintes fases: anualmente, de acordo com o0 numero de
vagas disponiveis é aceito inscricbes para chamada de novos projetos de incubacao. As etapas para
selecdo de novas empresas seguem trés fases, que sao:

12 ETAPA — INSCRICAO: No ato da inscricdo, o candidato devera apresentar os seguintes
documentos em 03 (trés) vias rubricadas, cujo os modelos séo disponibilizados pela Nutec PARTEC:
Formulario de Apresentacdo de Proposta, Curriculum Vitae e Plano de Negdcio.

22 ETAPA — Abertura da(s) proposta(s) e encaminhamento aos examinadores.

32 ETAPA — Defesa do Plano de Negodcio: O candidato sera convidado para defender seu Plano de
Negécio junto & uma Banca Avaliadora que contara com profissionais experientes no ambito do
negdécio a ser incubado.

14.2 Inelegibilidade

Nado serdo admitidas para a selecdo, como concorrente, pessoas fisicas, firma individual e/ou
empresas punidas pela Administragdo Publica Direta e/ou Indireta, Federal, Estadual ou Municipal,
bem como aquelas que foram declaradas iniddneas para licitar e/ou contratar com Administracdo
Publica, enquanto perdurarem os motivos determinantes da puni¢do, ou até que seja promovida a
sua reabilitacdo. S&o inelegiveis, também, as empresas cujos sécios, diretores ou acionistas e seus
parentes em primeiro e segundo graus, sejam membros do Conselho de Administracdo, Presidéncia,
Conselho Fiscal, Diretoria, Chefia de Divisdes da Nutec ou coordenadores da NUTEC PARTEC.

14.3 Divulgacédo

O resultado final da classificagdo das empresas concorrentes sera divulgado com o parecer
conclusivo, emitido pela NUTEC PARTEC, através de sua coordenacdo, ressaltando que a selecao é
classificatoria, desde que o candidato obtenha uma nota média final entre 3 e 5, referente ao
formulario F3I13D9 — Avaliacdo do Plano de Negécio dos avaliadores para que seja considerado
APROVADO.



14.4 Data de sesséo de abertura

A coordenacdo da NUTEC PARTEC poder4a, a seu critério, adiar a data de sessao de abertura das
propostas, caso em que todos os direitos e obrigagcdes da NUTEC PARTEC e dos candidatos estardo
condicionados a nova data determinada.

14.5 Recebimento de novas propostas

Uma vez que o edital de incubagdo na NUTEC PARTEC é fluxo continuo e condicionado a
disponibilidade de vagas, podera a Coordenacédo da NUTEC PARTEC a seu critério, receber ou ndo
propostas de novos candidatos, observado o limite de vagas disponiveis para empresas residentes.

15 AVALIACAO E JULGAMENTO DAS PROPOSTAS

Cada proposta serd submetida a analise de especialistas na area respectiva, que emitirdo parecer
fundamentado no formulério F3I13D9 — Avaliacdo do Plano de Negdcio sobre a viabilidade técnica e
econbmico-financeira da proposta da empresa.

15.1 Analise da proposta

Mediante os pareceres dos conteldos especificos de cada proposta, a NUTEC PARTEC emitira um
relatorio circunstanciado de classificagdo em ordem decrescente de pontuacdo dos candidatos, e
serd submetido & homologacdo da Presidéncia da Nutec, ressaltando que o perfil minimo para
aprovagao sera a média com nota 3.

15.2 Empate

Em caso de empate, na classificacdo de duas ou mais empresas para o preenchimento da ultima
vaga, a responsabilidade pelo desempate ficaré a critério do Presidente da Nutec.

15.3 Aceite ou rejeicéo da proposta

A Nutec, através de sua Presidéncia, se reserva ao direito de aceitar ou rejeitar qualquer proposta,
e/ou de rejeitar todas as propostas a qualquer tempo, antes da assinatura do Contrato de Incubacéao,
sem que dessa forma incorra em qualquer responsabilidade de indenizagdo para com os candidatos
a incubacéo.

15.4 Julgamento das propostas

As propostas serao julgadas por uma equipe de avaliagdo, conforme os seguintes critérios:

a) aderéncia do projeto as finalidades da Nutec (Anexo IV - DR1I2D9 - Areas e Temas para
Incubacéo);

b) viabilidade técnica, financeira e mercadol6gica do empreendimento;

c) capacidade técnica e empresarial do(s) empreendedor(s) candidato (s);

d) conteudo tecnoldgico e grau de inovacdo dos produtos, processos ou servicos a serem ofertados,
assim como seu impacto modernizador na economia;

e) desenvolvimento de atividade que ndo agrida ao meio ambiente;

f) atendimento dos prazos e formas de participacdo na sele¢éo;

g) disponibilidade de apoio ou servigo solicitado pelo candidato;

h) grau de comprometimento e disponibilidade dos candidatos no desenvolvimento do projeto.

15.5 Avaliagéo

A avaliagdo das propostas se baseia nos curriculos dos empreendedores, na apresentagédo (oral e
escrita) do Plano de Negdcios e na entrevista com os candidatos.

15.6 Divulgacéo

A divulgacdo do resultado final da Selecao sera publica, resguardado o sigilo do contetudo das
propostas.

15.7 Resultado final

O resultado final serd publicado no endereco eletrénico da Nutec: www.nutec.ce.gov.br e na
Central de Atendimento ao Cliente (CAC) da Nutec.

15.8 Selecéo

Os candidatos selecionados receberdo comunicado do resultado no(s) enderego(s) de e-malil
indicado(s) no projeto.

16 PRAZOS
Quadro cronograma de prazos:
EVENTO DATA/PERIODO
LANCAMENTO DO EDITAL 05/07/13
VIGENCIA DO EDITAL DE SELECAO FLUXO CONTINUO

12 Etapa — Inscricdo - No ato da inscricdo, o candidato | Entregues na Central de Atendimento
devera apresentar 0os seguintes documentos em 03 (trés) |ao Cliente (CAC) da NUTEC no
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vias rubricadas, cujo os modelos sdo disponibilizados pela
NUTEC PARTEC: Formulario de Apresentacao de Proposta,
Curriculum Vitae e Plano de Negécio.

periodo de 15/JANEIRO a
15/DEZEMBRO

de cada ano.

22 Etapa — Abertura da(s) proposta(s) e encaminhamento
aos examinadores.

até 30 dias apOs recebimento das
propostas.

32 Etapa — Defesa do Plano de Negécio - O candidato sera
convidado para defender seu Plano de Negécio junto a uma
Banca Avaliadora que contara com profissionais experientes
no ambito do negécio a ser incubado.

Agendamento e
candidato.

comunicagdo ao

Divulgacao do resultado da 32 Etapa.

Até 15 dias apds a apresentacéo oral.

Preparagdo dos documentos finais necesséarios para
assinatura de contrato e instalacdo da incubada.

10 dias uteis apdés a divulgacdo do
resultado final.

Constituicdo de empresa no caso de pessoa fisica.

até 45 dias apds divulgacdo do
resultado final.

Prazo de incubacao.

24 meses da assinatura do contrato.

17 VALIDADE DAS PROPOSTAS

As propostas classificadas terdo validade de 6 (seis) meses. Durante esse periodo, havendo saida
de alguma empresa da NUTEC PARTEC, as empresas classificadas poderdo ser chamadas,
obedecidos 0s mesmos critérios contidos no subitem 14.5.

18 ASSINATURA DO CONTRATO DE INCUBACAO

Seréo convocadas, para assinatura do Contrato de Incubacéo, as empresas cujas propostas, tenham
sido avaliadas e aprovadas, na ordem decrescente da classificacdo obtida, até que sejam
preenchidas todas as vagas oferecidas.

18.1 Desisténcia e Remanejamento de vagas

Havendo desisténcia de uma ou mais das empresas convidadas, a(s) vaga(s) podera(ao) ser
preenchida(s) pela(s) empresa(s), cuja(s) classificacdo(s) tenha(m) sido imediatamente inferiores as
da dltima empresa convidada, durante o periodo de vigéncia da selecdo, até que as vagas oferecidas
sejam preenchidas. As vagas, a critério de decisdo da Nutec poderao ser remanejadas no que se
refere de residente para ndo residente ou nao residente para residente.

18.2 Assinatura do contrato

Cada empresa convidada, aceitando a incubacao, assinara, com a Nutec um Contrato de Incubacéao.
18.3 Prazo de incubacéo

Cada empresa selecionada tera, a partir da data da assinatura do Contrato de Incubacao, o prazo de
30 (trinta) dias para se instalar, no caso de incubadas residentes, e para iniciar 0 processo de
incubacéo, no caso empresas incubadas nédo-residentes.

19 SIGILO

A Nutec especialmente a NUTEC PARTEC, e todos os envolvidos no processo seletivo obrigam-se a
manter sigilo absoluto, inclusive apds o término do processo seletivo deste edital, sobre quaisquer
informacgdes técnicas pertinentes as propostas apresentadas pelos candidatos, sendo expressamente
vedada a sua transferéncia a terceiros a qualquer titulo.

20 PROPRIEDADE INTELECTUAL

Qualquer direito relativo a propriedade intelectual, mormente sobre invengdo, modelo de utilidade,
obtencé@o de processos ou produtos gerados em decorréncia da execucdo de projeto de Pesquisa,
Desenvolvimento e Inovagéo (PD&l), durante a vigéncia do contrato de incubacéo entre a Nutec e as
empresas incubadas, na condicdo de beneficiarias de tecnologia desenvolvida e disponibilizada para
incubagdo, serd negociada por ocasido da assinatura do contrato especifico de transferéncia de
tecnologia,obedecendo a Lei n° 10.973, de 02 de dezembro de 2004 (lei de incentivo a inovacao e a
pesquisa cientifica e tecnoldgica no ambiente produtivo).

21 CUSTOS DE PARTICIPACAO DA INCUBADA RESIDENTE

O custo comum compreende todas as despesas referentes & manutencéo e a operagao dos servicos
e instalagbes comuns, definidos nos termos do Contrato de Incubagéo.

21.1 Custo especifico



O custo especifico compreende os insumos e/ou servigcos prestados especificamente a determinada
empresa, também definido no Contrato de Incubagéo.

21.2 Despesas comuns e individuais

O somatoério de todas as despesas comuns, bem como despesas individuais, sera cobrado da
empresa, a cada més.

21.2.1 Obrigagbes do Empreendedor Incubado Residente:

1 - Efetuar recolhimento mensal, por boleto bancario, com vencimento até o quinto (5°) dia util do
més subsequente, dos valores relativos a:

a) Contribuicao a titulo de participacdo parcial nos custos dos apoios e utilidades comuns colocados
a disposicao pela Nutec, sendo:

1° ano = R$ 450,00 (quatrocentos e cinquenta reais) por més;

2° ano = R$ 570,00 (quinhentos e setenta reais) por més;

3% ano = R$ 756,00 (setecentos e cinquenta e seis reais) por més.

b) Reembolso dos outros custos que tenham sido pagos pela Nutec, tais como: energia elétrica,
agua, espaco fisico (mddulo) entre outros.

2 — A empresa incubada residente terd um desconto de 50% (cinquenta por cento) no valor da
contribuicdo mensal de cada ano.

3 — Durante a Fase | de incubacdo, a empresa incubada residente terd a ISENCAO da taxa de
ocupacao do médulo.

22 CUSTOS DE PARTICIPA(;AO DA INCUBADA NAO-RESIDENTE

Os custos de participacdo sdo os seguintes:

22.1 Custos referentes aos eventos, cursos e seminarios especificos ao seu empreendimento,
realizado pela NUTEC PARTEC;

22.2 Custo de consultorias especificas demandadas;

22.3 Contribuicdo mensal a titulo de participacédo pelos apoios colocados a disposi¢cao pela NUTEC
PARTEC, pagos a partir do 1° (primeiro) més de instalacdo do processo de incubacéo.

22.4 Obrigagbes do Empreendedor Incubado N&ao-Residente:

Efetuar recolhimento mensal, por boleto bancério, com vencimento até o quinto dia Gtil do més
subsequente, dos valores relativos a:

a) Contribuicao a titulo de participacdo parcial nos custos dos apoios e utilidades comuns colocados
a disposicao pela NUTEC PARTEC, sendo:

Micro empresa: 1° ano e demais = R$ 300,00 (trezentos reais) por més;

Pequena empresa: 1° ano e demais = R$ 576,00 (quinhentos e setenta e seis reais) por més;

Média empresa: 1° ano e demais = R$ 846,00 (oitocentos e quarenta e seis reais) por més.

2.5 A empresa incubada né&o-residente terA um desconto de 20% (vinte por cento) no valor da
contribuicdo mensal de cada ano.

2.6 Respeitar e cumprir todas as clausulas do contrato de incubag¢do a ser assinado antes da
instalacdo na NUTEC PARTEC como empresa incubada néo-residente.

23 CONSIDERACOES GERAIS

23.1 Prazo

Serédo considerados inscritos todos os candidatos que protocolarem a sua documentacdo até a data
e hora previstos neste Edital de Selecdo, mediante comprovacdo de pagamento da taxa de
inscricéo.

23.2 Selecao

A critério da Nutec poderdo ser selecionados candidatos cuja admissdo fique condicionada ao
cumprimento de alguma exigéncia do Comité Avaliador.

23.3 Representacdo

Em qualquer fase do processo seletivo, a Nutec podera se fazer representar por parte de seus
membros ou por consultores.

23.4 Situacéo fiscal

Caso a empresa selecionada ndo apresente situacdo fiscal regular no ato da assinatura do contrato, ou
caso venha a recusar-se a celebra-la, injustificadamente, dentro do prazo estabelecido e na vigéncia de
sua proposta, sujeitar-se-a as sancdes cabiveis na Lei n°® 8.666/93, reservando-se a Nutec o direito de,
independentemente de qualquer aviso ou notificagdo, revogar este Edital de Selecdo ou convocar os
remanescentes observando a classificacdo final divulgada pela Nutec.

23.5 Validade das propostas



As propostas classificadas neste edital terdo validade de 06 (seis) meses. Durante este periodo, havendo
a desisténcia de alguma empresa, as demais empresas classificadas poderdo ser convidadas,
obedecidos os mesmos critérios anteriores de pontuacgéo.

23.6 Benfeitorias e aquisicdo de equipamentos

Todas as benfeitorias realizadas pelas empresas nos galpdes, laboratérios e instalacdes da NUTEC
PARTEC, bem como todos os equipamentos adquiridos através de projetos de financiamento junto a
instituicdes ou entidades governamentais onde o proponente ou executante seja a Nutec, ficam
incorporadas automaticamente ao acervo da Nutec, apds a desincubagdo da empresa, respeitando as
clausulas de projetos de financiamento que forem feitos.

23.7 Conhecimento da proposta

A apresentacdo da proposta configura que o candidato tomou conhecimento de todas as informacdes e
demais condic¢des gerais para o cumprimento das obrigacdes objeto do presente processo de sele¢éo.
23.8 Diligéncias

E facultada & Coordenacdo da NUTEC PARTEC, em qualquer fase do processo de sele¢éo, promover
diligéncias destinadas a esclarecer a instrugdo do mesmo.

24.9 Nulidade

O processo de selecdo podera ser anulado a qualquer tempo, desde que seja constatada irregularidade
elou revogado por conveniéncia da Administracdo Publica, por decisdo fundamentada, em que fique
evidenciada a notoéria relevancia de interesse publico, sem que caiba aos candidatos qualquer
indenizagéo.

24.10 Documentacao

A documentacao apresentada para fins de habilitagédo fard parte dos autos do processo de sele¢éo e ndo
sera devolvida ao proponente.

23.11 Duvidas e divergéncias

As dividas e divergéncias que, eventualmente, possam surgir em decorréncia da presente selecdo, e no
caso de futura avenca, que ndo possam ser dirimidas diretamente entre as partes, sujeitar-se-do ao Foro
de Fortaleza, renunciando as partes a qualquer outro.

23.12 Homologacéo

A homologacao do presente processo de selecdo sera de competéncia do Presidente da Nutec.

23.13 Casos omissos

Os casos omissos originarios na interpretacao deste edital serdo resolvidos pela Presidéncia da Nutec
nos termos da legislacéo pertinente e correlata.

23.14 Decisbes

As decisbes da Nutec sdo soberanas e irrecorriveis.

Fortaleza, 17 de Junho de 2013.

LINDBERG LIMA GONCALVES
Presidente da NUTEC
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EDITAL DE SELECAO DE EMPRESAS PRETENDENTES A PARTICIPAR DO PROCESSO
DE INCUBACAO DO PARQUE TECNOLOGICO DA NUTEC

EDITAL N° 004/2013

ANEXO |

FORMULARIO APRESENTACAO DE PROPOSTA DE INCUBACAO

F211D9 — Apresentacao de Proposta de Incubagéao

Verséao: 05 Emissao: 03/05/2012 Pagina: 1 de 5

Identificacdo da Proposta: (Nome do produto ou servi¢o a ser desenvolvido)

1 - Empresa:
RAZAO SOCIAL:

NOME FANTASIA:

CNPJ: DATA DE CRIACAO
(caso ja existente)

SETOR DE ATIVIDADE:

[] Biotecnologia [] Petroleo e derivados

[ | Quimico-farmacéutica [ ] Construcéo civil

[ ] Novos materias L] Eletroeletrénica/ Instrumentacio
[ ] Nanotecnologia L[] Energia

[ 1 Meio-ambiente [ ] Geofisica/Geoprocessamento
[] TIC (Tecnologia da informag&o e Comunicag&o) [ ] Logistica

L] []

Outras especificar:

Automacéo industrial

2 — Representante Legal da Empresa
NOME:

CPF: RG:

ENDERECO (RUAJAV./NO)):

BAIRRO: CEP: CIDADE / ESTADO:

TELEFONE/DDD: CELULAR: ENDERECO ELETRONICO:

FORMACAO: DATA DE NASCIMENTO: ENDERECO ELETRONICO:
/

NACIONALIDADE NATURALIDADE

3 — Sdcio ( caso haja mais sécios duplicar a planilha) :
NOME:

CPF: RG:

ENDERECO (RUAJ/AV./NY):
BAIRRO: CEP: CIDADE / ESTADO:

TELEFONE/DDD: CELULAR: E-MAIL:




FORMACAO: DATA DE NASCIMENTO: ENDERECO
/ / ELETRONICO:

NACIONALIDADE NATURALIDADE

4 — Recursos Humanos - incluir empreendedores e colaboradores que compdem a equipe:

NOME

FUNCAO

FORMACAO

VINCULO

CARGA HORARIA (que
cada membro dedicara a
empresa)

EXPERIENCIA (Gerencial e
tecnolégica)

CONTATOS: (enderecos
acrescidos de telefone, fax
e e-mail)

Obs: Anexar Curriculum Vitae resumido de todos os sécios e colaboradores

5 — A Inovacéo Tecnoldgica sera em :

PRODUTO: PROCESSO: SERVICO:

6 — Descreva a oportunidade de negdcio a ser pré-incubado e a inovacao tecnoldgica:

CARACTERISTICA DESCRICAO

Produto/Servico/Processo

Etapa atual (Ex: Desenvolvimento; Validacao;
Piloto; Comercializacdo)
Previséo de termino

Descricao resumida

Area de aplicacéo

Tecnologias utilizadas (inovagéo)

Principais funcionalidades. (O que o produto faz,
0 problema que resolve.)

Beneficios para o cliente

Onde o produto pode ser adquirido

7 — Tipo da Inovacao Tecnolégica :

INCREMENTAL: RADICAL: REGIONAL: SUBSTITUIQAO DE
IMPORTACAO

8 —- Cite os principais produtos (Descrever os produtos, processos ou Servicos a serem pré-incubados) e o
respectivo grau de desenvolvimento:
GRAU DE DESENVOLVIMENTO SIM

Qv

J& existe prova que o produto/processo ou servico possa ser realizado.
Prototipo/ Escala laboratorial.




J& esta pronta para comercializacéo.

Ja foi comercializado alguma vez.

Possui patente ou pedido de privilégio

Possui registro de marca

Obs.: Caso seja mais que um produto/processo ou servico duplicar planilha

9 — Existe algum risco tecnoldgico que inviabilize a empresa: B
() SIM. Qual? ( ) NAO

10 —Tem conhecimento da existéncia de produtos ou processos similares ao que pretende desenvolver?

10.1 ( ) SIM . Especifique: ( ) NACIONAL ( ) ESTRANGEIRO 10.2 ( ) NAO
a) Qual a diferenga béasica com a sua proposta de negécio?

10.3 Houve realizagéo de busca no banco de patentes para verificar o estado da técnica?
()SIM () NAO

11— Utilizara algum equipamento especial no desenvolvimento do projeto? Especifique 0s equipamentos e 0s
valores estimados dos custos correspondentes (R$)

12 — Quais as expectativas para o mercado destes produtos (hacional e internacional)?

13 — Evolucéo dos Recursos Humanos da Empresa (n° de colaboradores):

AREA DE ATIVIDADE ANO 1 ANO 2 ANO 3 ANO 4

Pesquisa e desenvolvimento

Producdo

Provimento (Implantacéo de servicos)

Marketing (Estratégia geral e de produto)

Comercial (vendas diretas, parceiros e canais)

Administrativo financeiro

Total

14 — Justificativa do interesse em vir para a Incubadora de Empresas NUTEC PARTEC na modalidade de Base
Tecnoldgica ou de Setores Tradicionais.

15 — Quais fontes vocé pretende obter recursos financeiros para implantacéo e funcionamento da empresa:

16 — A empresa ja possui algum cliente? (caso empresa ja existente)

Quantos?

Cite os mais importantes

Cidade em que comercializa

Tipo de produto comercializado

Variedade de produtos comercializados

Volume de produtos comercializados/més




17 — Apoio pretendido da Incubadora NUTEC PARTEC

Instalacdes fisicas

Cursos (Especificar):

Utilizacdo de equipamentos da Nutec

Assessorias (Especificar):

Necessidade de utilizagdo de laboratérios da Nutec
(Especificar os laboratérios):

Consultorias (Especificar): () financeira ()
contabil () marketing () juridica

() gestao administrativa ( ) tecnolégica
() pesquisa aplicada

Rede de Relacionamento (Institucional)

Outros (Especificar):

18

— Obteve conhecimento da Incubadora através de:

Folder (Especificar):

Cursos (Especificar):

Cartaz e banners

Eventos (Especificar):

Boletim eletronico da Nutec

Palestra da Incubadora

Site NUTEC - PARTEC

Site de empresas (Especificar):

Nutec (servidores)

Revistas (Especificar):

Jornais (Especificar):

outros (Especificar):

19 — Anexar cronograma de atividades para o periodo de pré-incubagao (considerar as etapas: Capacitagao e
Elaboracéo do Plano de Negdcio). O periodo de pré-incubacéo de cada empresa € de até 6 (seis) meses, assim
distribuidos:

Fase | — Capacitacao: até 2 (dois) meses;

Fase Il — Elaboracéo do Plano de Negdcio: até 4 (quatro) meses.

20 — Declaracdo do representante legal da empresa:

Declaro, para os devidos fins, que as informagbes contidas nesse formulario sdo verdadeiras e estou de acordo
com os termos estabelecidos no EDITAL N° 004/2013 DA INCUBADORA DE EMPRESAS NUTEC PARTEC
PARA SELE(;AO DE EMPRESAS NO PROGRAMA DE INCUBA(;AO DE EMPRESAS.

Fortaleza, / /

Nome do representante legal da empresa
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F311D9 - Plano de Negbcios
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INCUBADORA
NUTEC PARTEC

PLANO DE NEGOCIO

EMPRESA XXXXXXX

Processo Seletivo de Incubacao
Empresas de Base Tecnoldgica e Setores
Tradicionais

Processo C.A.C/SIGI n? xxxxxx (dd/mm/aa)
P.N.: n2 xx/ano

MES/ANO
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1. SUMARIO EXECUTIVO

(O Sumaério Executivo € a principal se¢do do plano de negdcios. Através do Sumario Executivo é que o leitor
decidird se continuara, ou nédo, a ler o plano de negdcios. Portanto, deve ser escrito com muita atencgéo,
revisado varias vezes e conter uma sintese das principais informag¢6es que constam no plano de negdcios. Deve
ainda ser dirigido ao publico-alvo do plano de negécios, explicitarem qual o objetivo do plano de negdécios em
relacédo ao leitor (ex.: requisi¢do de financiamento junto a bancos, capital de risco, apresentacdo da empresa
para potenciais parceiros ou clientes etc.). O Sumario Executivo deve ser a Ultima secdo a ser escrita, pois
depende de todas as outras sec¢des do plano para ser feita.)

2. DADOS DA EMPRESA

(Nesta secdo deve-se descrever a empresa, seu histérico, crescimento, faturamento dos ultimos anos, sua
raz8o social, impostos, estrutura organizacional e legal, localizacdo, parcerias, certificacbes de qualidade,
servicos terceirizados, etc.)

RAZAO SOCIAL:

CPF/CNPJ: | DATA CONSTITUICAO: E-MAIL:

ENDERECO: | CIDADE: | CEP: UF:
BAIRRO: FAX: TELEFONE:

CAPITAL SOCIAL: SETOR DA ECONOMIA: N° DE EMPREGADOS:
PRODUTO/SERVICO: AREA DE ATUACAO:

PESSOA DE CONTATO: CARGO:

BREVE HISTORICO DA EMPRESA:

3. DADOS DO(S) DIRIGENTE(S)
(Colocar os dados basicos e responsabilidade no projeto, anexar copia do curriculum e descrever perfil dos

dirigentes.)

NOME: CARGO:

C.P.F. | R.G. ORGAO EXPEDIDOR:
ENDERECO: | BAIRRO:

CIDADE: CEP: UF:
TELEFONE: | FAX: | E-MAIL:

PERFIL DO(S) DIRIGENTE(S):

NOME: CARGO:

C.P.F. | R.G. ORGAO EXPEDIDOR:
ENDERECO: | BAIRRO:

CIDADE: | CEP: UF:
TELEFONE: | FAX: | E-MAIL:

PERFIL DO(S) DIRIGENTE(S):

4. DADOS DO PROJETO/PLANO DE NEGOCIO (PN)

(E um documento usado para descrever seu negdcio, ou seja, antever os resultados e servir como instrumento
de acompanhamento, avaliagdo e controle dos resultados. As secdes que compdem um PN geralmente sdo
padronizadas para facilitar o entendimento. Cada uma das se¢6es do plano tem um propésito especifico. Nao
existe uma estrutura rigida e Unica para se escrever um plano de negocios, porém, qualquer PN deve possuir
um minimo de se¢des as quais proporcionam um entendimento completo do negdcio).

Titulo

(Adotar titulo gue resuma o objetivo geral da proposta)
Objetivo Geral

(Sintetizar a finalidade geral da proposta, a qual ndo podera ser alterada apés a assinatura do contrato.)
Objetivos Especificos (Metas Fisicas)

(E o desdobramento do objetivo geral em finalidade de carater mais especifico, interligadas ao cronograma
fisico, gue implica no desdobramento de cada meta em atividades)




Tendo em vista, que a equipe executora solicita a associacdo de todo 0os seus integrantes a uma ou mais
atividades, sempre vinculada a alguma meta, recomenda-se a inclusdo de metas relativas as atividades gerais
de gestdo e apoio técnico e administrativos do projeto, de modo a possibilitar a alocacdo de pessoal
correspondente, se houver.

5. DADOS TECNICOS
(Esta secéo tem o objetivo de especificar o processo de producéo, os fatores e escala de producéo, a tecnologia
utilizada, equipe técnica, impactos com os resultados esperados da proposta).
5.1 Especifica¢@o do produto/servigos/processo a ser desenvolvido
(Este item do plano de negécios é destinada a descricdo dos produtos e servicos da empresa, como S0
produzidos, recursos utilizados, o ciclo de vida, fatores tecnolégicos envolvidos, pesquisa e desenvolvimento,
principais clientes atuais, se detém marca e/ou patente de algum produto etc. Nesta secdo pode ser incluida,
guando esta informacdo encontra-se disponivel, uma visdo do nivel de satisfacdo dos clientes com os produtos
e servicos da empresa. Este feedback é bastante importante, porque pode ndo apenas oferecer uma visdo do
nivel de qualidade percebida nos produtos e servicos, mas também guiar futuros investimentos da empresa em
novos desenvolvimentos e novos processos de producéo.)
5.2. Especifica¢cdo da matéria-prima e de outros insumos
(Descrever as caracteristicas da matéria prima principal e dos demais insumos, especificando a disponibilidade
e a facilidade e/ou dificuldade para adquitir).
5.3 Descricao sumaria da tecnologia a ser adotada

(Descrever que tecnologia e métodos serdo empregados nas fases de desenvolvimento e produc&o do
produto/servigco previsto na proposta, mencionar a origem da tecnologia, o grau de dominio que a empresa
possui e o que falta para alcangar um nivel ideal. Use instrumento que facilite o entendimento do processo, por
exemplo, gréficos, planilhas, fluxogramas ...).

5.4 Informacédo sobre a capacidade de producéo, estabelecendo metas anuais com projecéo futura

(Elaborar um plano de producéo, onde sera definido a capacidade instalada, onde sera tracado metas
de produgé&o para os cinco anos projetados).

5.5 Detalhamento do processo de producgédo/servico e do controle de qualidade

(Descrever cada uma das fases de producéo da linha de produgdo da empresa, especificando como é
feito o controle de qualidade do(s) seu(s) produto(s).

5.6 Relacao e especifica¢cdes dos equipamentos utilizados

(Relacionar os equipamentos existentes e a necessidade projetada, justificando cada equipamento, com
sua respectiva fonte.)

5.7 Detalhamento das instalacdes fisicas necessarias para o empreendimento

(Relacionar as instalacées existentes e identificar a necessidade de complemento).

5.8 Quadro demonstrativo dos recursos humanos envolvidos

Aqui devem ser apresentados o nivel educacional e a experiéncia dos empreendedores, gerentes e
funcionarios operacionais, indicando-se os esforcos da empresa na formacdo de seu pessoal. Aqui também
devem ser apresentados os planos de desenvolvimento e treinamento de pessoal da empresa. Estas
informacBes estéo diretamente relacionadas com a capacidade de crescimento da empresa, especialmente
quando esta atua em um mercado onde a detencdo de tecnologia é considerado um fator estratégico de
competitividade. Devem ser indicadas as metas de treinamento associadas as agbes do Plano Operacional, as
metas de treinamento estratégico, de longo prazo e ndo associadas diretamente as acgbes.

5.9 Consideragdes sobre os impactos:

5.9.1 Econdmicos
(Apresentar indicadores voltados a area econémica, no &mbito da empresa e no ambiente externo)
5.9.2 Saociais

(Apresentar indicadores voltados a area social, qual sua influéncia nos niveis de qualidade de vida das
populagdes afetadas, em ambito regional ou local, tais como emprego, renda, saude, educagéo, saneamento,
habitacao, entre outros).
5.9.3 Cientificos
(Apresentar indicadores voltados a area cientifica, tais como formacéao de talentos humanos, teses, publicacdo
e apresentacbes em congressos e outras).
594 Tecnolbgicos
(Apresentar indicadores voltados a area tecnoldgica, tais como desenvolvimento de produtos ou processos,
obtencéo de patentes entre outras).
5.95 Ambientais
(Apresentar indicadores voltados & area ambiental, relatando sua influéncia nos niveis de qualidade da &gua, ar
e solos, da preservacdo da diversidade bioldgica ou recuperacdo, degradacao e outras).
5.10 Mecanismos gerenciais de execugao
(Relacione os mecanismos utilizados para propiciar a transferéncia dos resultados esperados pelo projeto para
0 meio produtivo).
5.11 Mecanismos de transferéncia de tecnologia, se for o caso
(Relacione os mecanismos utilizados para propiciar a transferéncia dos resultados esperados pelo projeto para



0 meio produtivo).

6. DADOS COMERCIAIS/MERCADO

(Na secdo de analise de mercado, o autor do plano de negdcios deve mostrar que 0s executivos da empresa
conhecem muito bem o mercado consumidor do seu produto/servigo (através de pesquisas de mercado): como
esta segmentado, o crescimento desse mercado, as caracteristicas do consumidor e sua localizacdo, se ha
sazonalidade e como agir nesse caso, andlise da concorréncia, a sua participacdo de mercado e a dos
principais concorrentes, os riscos do negdcio etc ).

6.1 Descricdo dos principais fornecedores de matéria-prima, insumos, equipamentos, acessorios e suas
respectivas localizacgbes.

(descrever quem séo os fornecedores e relaciona-los por grau de importancia em relacdo ao produto/servigo a
ser desenvolvido. Qual é a matéria prima e 0s insumos necessarios para a produgéo, conforme a escala? Quais
os fornecedores? Onde estdo localizados? Que material sera gasto no dia a dia, e quem fornecera?).

6.2 Considerac¢6es sobre o mercado consumidor.

(Neste item devera ser respondido: perfil do consumidor? Clientes potenciais? Qualificacdo do mercado
consumidor? Qual a area de atuacdo da empresa? Qual a disponibilidade de matéria- prima e insumos? E
outras?).

6.3 Andlises dos principais concorrentes e suas possiveis posicbes no mercado.

(neste caso, relatar seus concorrente, Quais as suas vantagens e desvantagens em relacéo a eles? ).
6.4 Diferencial competitivo.

(especificar o que a sua empresa pretende fazer melhor que o concorrente, para conquistar mercado e atingir
seus objetivos)

6.5 Estabelecer uma politica de pregos.

(explicitar os objetivos a serem atingidos com os precos fixados para o seu produto).
6.6 Estratégia de promogao de vendas.

(como vocé pretende chegar até o cliente e divulgar sua empresa — mencione 0s principais canais de
comunicagdo utilizados para a divulgagdo do seu produto, se possivel, justificar a escolha. (Relatar: Qual a
politica de divulgacao, de distribuicdo e recursos disponiveis para a area).

7. DADOS ECONOMICOS/FINANCEIROS
(A secéo de financas deve apresentar em numeros todas as acgbes planejadas para a empresa e as
comprovacées, através de projecbes futuras (quanto necessita de capital, quando e com que propdésito), de
sucesso do negdcio. Deve conter demonstrativo de fluxo de caixa com horizonte de, pelo menos, 3 anos;
balanco patrimonial;, andlise do ponto de equilibrio; usos e fontes; necessidades de investimento;
demonstrativos de resultados; analise de indicadores financeiros do negdécio, como por exemplo: faturamento
previsto, margem prevista, prazo de retorno sobre o investimento inicial (payback), taxa interna de retorno (TIR)
etc)
7.1.A. Estimativas dos investimentos fixos: Maquinas e equipamentos

7.1.B. Estimativas dos investimentos fixos: Mdveis e utensilios

7.1.C. Estimativas dos investimentos fixos: Veiculos

7.2.A. Capital de giro: Estimativa do estoque inicial

7.2.B. Capital de giro: Caixa minimo

7.3. Investimentos pré-operacionais

7.4. Investimento total (resumo)

7.5. Estimativa do faturamento mensal da empresa

7.6. Estimativa dos custos de comercializacdo

7.7. Apuragéo dos custos das mercadorias vendidas

7.8. Estimativa dos custos com m&o-de-obra

7.9. Estimativa do custo com depreciagéo

7.10. Estimativa de custos fixos operacionais mensais

7.11. Demonstrativo de Resultados (Estimativa)

7.12. Indicadores de viabilidade

8. CRONOGRAMA DE ATIVIDADES DO EMPREENDIMENTO

( Relaciona todas as atividades do empreendimento, bem como més inicial e final, previsto para sua execugéo.
A finalidade do cronograma de atividades é facilitar a transformacéo do planejamento em acdo, por meio da
comparacgdo entre as atividades planejadas e as executadas. Além de, é 6bvio, lembra-lo de acbes de acbes
referentes ao empreendimento que foram planejadas e que devem ser executadas nas datas especificadas.
Aqui esta um exemplo de atividades relacionadas a um empreendimento ).

9. DADOS ESTRATEGICOS DA EMPRESA
(A secéo de planejamento estratégico é onde sao definidos os rumos da empresa. Nesta secdo devem ser
apresentadas a visdo e missdo da empresa, sua situacdo atual, as potencialidades e ameacas externas, suas



forcas e fraquezas, suas metas e objetivos de negocio. Esta secdo é a base para o desenvolvimento e
implantacdo das demais agbes descritas no plano.)
9.1 Misséo
(Para que sua empresa atinja o patamar desejado e o objetivo definido no item de visdo, ela precisa
desempenhar uma missé&o junto aos seus clientes. Lembre-se que o atendimento eficaz das necessidades dos
clientes deve ser sempre motivacdo da empresa, portanto, a misséao deve esta relacionada a esse atendimento.
A pergunta: qual é a utilidade da minha empresa para meus clientes? Pode ajuda-lo a estabelecer a sua
missé&o).
9.2 Visdo
( Uma vez prospectado o futuro, como o seu negdcio vai se inserir nessa realidade? De forma
objetiva defina o que serd sua empresa no futuro, em termo de importdncia ou participacdo no
mercado, ou desempenho ou outro critério, ou combinacdo de critérios. intencdo aqui é deixar
claro os macros objetivos da empresa, um estdgio futuro a ser atingido, de tal forma que as
atividades desenvolvidas por vocé ao longo do tempo estejam em sintonia esses objetivos).
9.3 Valores
( Uma vez prospectado o futuro, como o seu negdcio vai se inserir nessa realidade? De forma
objetiva defina o que sera sua empresa no futuro, em termo de importancia ou participacdo no
mercado, ou desempenho ou outro critério, ou combinacdo de critérios. intencdo aqui é deixar
claro os macros objetivos da empresa, um estdgio futuro a ser atingido, de tal forma que as
atividades desenvolvidas por vocé ao longo do tempo estejam em sintonia esses objetivos).
9.4 Objetivos Estratégicos
(Definir as politicas da empresa para alcancar o sucesso desejado na sua missdo e visdo futura,
ou seja o que pretende fazer para realizar seu sonho em relacao ao empreendimento).
9.5 Metas Por Prioridade
(Aqui sera listado os desafios e os resultados pretendido pelos objetivos propostos

9.6 Cultura nas Empresas
(Se houver clareza entre Missdo e Valores a Cultura organizacional devera estar desenhada, pois
a juncdo dos dois primeiros conceitos é que definirdo a Cultura da Empresa que, colocadas em
pratica torna-se explicita e acompanha anos a dentro a histéria da organizacao.
Por Exemplo: Planos de reconhecimento para o funciondrio que apresenta um alto padrdo de qualidade dos seus servigos,
sdo agbes que refletem a cultura interna da Empresa e, sdo provocadas pela Missdo e Valores que construidos e
compartilhados com os funciondrios, transformam-se em atitudes e condutas junto ao cliente, colegas ou no cumprimento
das atividades.
9.7 Ambiente Interno (Pontos Fortes e Pontos Fracos)
(Liste os pontos fortes dentro da empresa que podem ajudar no seu desempenho e os pontos
fracos que podem comprometer o mesmo).
9.8 Ambiente Externo (Oportunidades e Ameacas)
(Relate as variaveis positivas que se apresentam no ambito externo e que podem alavancar o
sucesso da empresa e liste, também as varidveis negativas que podem comprometer esse
sucesso).
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DOCUMENTACAO OBRIGATORIA DO PROCESSO SELETIVO

1. Para a habilitacdo no processo seletivo, conforme legislacdo vigente, exigir-se-4 dos
candidatos, exclusivamente, documentacdao relativa a:

| - habilitac&o juridica;

Il - qualificacao técnica;

Il - qualificacéo e viabilidade econémica-financeira do projeto de incubacao;

IV - regularidade fiscal.

2. A documentacao relativa a habilitacéo juridica, conforme o caso, consistira em:

| — cédula de identidade;

Il — registro comercial, no caso de empresa individual;

Il — ato constitutivo, estatuto ou contrato social em vigor, devidamente registrado, em se
tratando de sociedades comerciais, e, no caso de sociedades por a¢cbes, acompanhado de
documentos de eleicdo de seus administradores;

IV — inscricdo do ato constitutivo, no caso de sociedades civis, acompanhada de prova de
diretoria em exercicio;

V - decreto de autorizagcdo, em se tratando de empresa ou sociedade estrangeira em
funcionamento no Pais, e ato de registro ou autorizagdo para funcionamento expedido pelo
orgdo competente, quando a atividade assim o exigir.

3. A documentacéo relativa a regularidade fiscal, conforme o caso consistird em:

| - prova de inscricdo no Cadastro de Pessoas Fisicas (CPF) ou no Cadastro Geral

de Contribuintes (CGC);

Il - prova de inscricdo no Cadastro de Contribuintes estadual ou municipal, se houver,
relativo ao domicilio ou sede do candidato, pertinente ao seu ramo de atividade e compativel
com o objeto contratual;

Il - prova de regularidade para com a Fazenda Federal, Estadual e Municipal do domicilio ou
sede do candidato, ou outra equivalente, na forma da lei;

IV - prova de regularidade relativa a Seguridade Social e ao Fundo de Garantia por Tempo
de Servico (FGTS), demonstrando situacdo regular no cumprimento dos encargos sociais
instituidos por lei.

4. A documentacéao relativa a qualificacdo técnica limitar-se-a a:

| - registro ou inscricdo na entidade profissional e ou de ensino competente;

II- indicacdo das instalacbes e do aparelhamento e do pessoal técnico adequados e
disponiveis para a realizacdo do objeto da incubacdo, bem como da qualificacdo de cada um
dos membros da equipe técnica que se responsabilizard pelos trabalhos (vide plano de
negocio);

Il - comprovacado, fornecida pela NUTEC, de que recebeu os documentos, e, quando
exigido, de que tomou conhecimento de todas as informacgdes e das condi¢des locais para o
cumprimento das obrigagbes objeto da incubacao;



IV - capacitacdo técnico-profissional: comprovacdo da empresa de possuir em seu quadro
permanente e ou declaracdo de parceria com instituicdo de ensino e pesquisa, até a data da
entrega da proposta, profissional de nivel superior ou outro devidamente reconhecido pela
entidade competente, detentor do conhecimento técnico referente ao objeto de incubacéo;

5. A documentacao relativa a qualificacdo econémico-financeira limitar-se-a a:

| — No caso de empresa ja constituida, apresentar balanco patrimonial e demonstracées
contdbeis do Ultimo exercicio social, ja exigiveis e apresentados na forma da lei, que
comprovem a boa situacao financeira da empresa, vedada a sua substituicdo por balancetes
ou balancos provisorios, podendo ser atualizados por indices oficiais quando encerrado ha
mais de 3 (trés) meses da data de apresentacédo da proposta;

Il — apresentar estudo de viabilidade técnico econémica-financeira conforme roteiro padrao
constante do edital (vide anexo II);

6. Os documentos necessarios a habilitacdo deverdo ser apresentados por processo de
copia.

Poderéao ser solicitados outros documentos, a critério da incubadora.
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AREAS E TEMAS PARA PROPOSTAS TECNICAS DE INCUBACAO DE EMPRESAS

CONSTRUCAOQO CIVIL E MINERACAO

Desenvolvimento de novos materiais para construcao civil (quimica, mecénica, geologia, engenharia civil).

Desenvolvimento de processos construtivos em engenharia civil (ex: construgcdes resistentes a abalos sismicos
e de baixo custo).

Aproveitamentos de residuos das minas e da construcgéo civil (Reciclagem de material de construcao civil —
gesso, sobra de materiais de construcao (ex: residuos de rochas, telhas, tijolos).

TECNOLOGIA DE ALIMENTOS

Processamento de produtos de origem vegetal e animal (ex: desenvolvimento de novos produtos e processos,
embalagens, conservacéo, pés-colheita, pds -morte).

Desenvolvimento de produtos alimenticios enriquecidos com vitaminas (ex: merenda escolar, dietas para fins
especiais.).

Desenvolvimento de produtos alimenticios voltados para dietas com restricdo de aclcares e gorduras

Desenvolvimento de produtos voltados para saide humana — alimentos funcionais.

Desenvolvimento de processos de obtencao de 6leos vegetais e gorduras animais a partir de fontes
alternativas.

Melhoria e/ou desenvolvimento de novos produtos (ex: café, refrigerantes, vinhos, cervejas e bebidas
destiladas) a partir de matérias primas ndo convencionais

Desenvolvimento de técnicas de biologia molecular para andlise de alimentos.

QUIMICA

Desenvolvimento de novas técnicas de tratamento de efluentes.

Tratamento de residuos quimicos de laboratérios de ensino e pesquisa.

Desenvolvimento de principios ativos para farmacos e cosméticos.

Reciclagem de residuos sélidos.

BIOMATERIAIS

Processo em escala piloto e industrial — desenvolvimento de biomateriais para aplicagdes definidas e a
respectiva realizacéo de teste “in vivo”.

AUTOMACAO INDUSTRIAL

Protétipos de equipamentos para utilizagdo na manutencéo da rede de energia elétrica da telecomunicagéo
(robbs-tratamentos de superficie e corrosao)

Solugdes de informatica para as &reas acima e/ou preferencialmente baseadas em tecnologias de software
livre, vinculadas a gestdo empresarial e administracéo publica.

Robo6tica moével para processos industriais e de servicos

Automacdo de usinas para producdo de biodiesel

Desenvolvimento de dispositivos para instrumentacdo e controle

INSPECAO E SEGURANCA VEICULAR

Pesquisa e desenvolvimento na area de inspecéo veicular automotiva

ENERGIA

Processos de geracgéo, transmissao, distribuicdo de energia através de fontes alternativas de energia, tais
como: biomassa, energia solar, das marés, energia edlica (ex: desenvolvimento de micro-turbinas)

Producéo de biodiesel por meio do processo esterificacdo com catdlise acida.

Processo de producdo de co-produtos do biodiesel

Uso e aplicacdo de gas natural

Processo de micro geracdo de energia elétrica

OUTRAS AREAS

Servicos Especializados que apoiem o setor rural e industrial

QOutras areas de interesse
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